GRASS ROOT> @ FORMATION
Merchandising

Analyser un espace de vente
et maitriser les technigues de
merchandising

 Savoir optimiser la présentation de ses produits en
point de vente pour augmenter les ventes

» Analyser un rayon et en déeduire un plan d'action.

» Comprendre le comportement d'achat des shoppers.

— A l'issue de cette formation vous saurez analyser et
organiser une zone de vente, vous saurez également
donner de la valeurs a vos interventions pour

Mise 3 jour : 01/2023 « vendre » vos reco merch.



Compétences clés : CRASS ROOTSQ

sales and marketing
* Analyser un espace de vente

 FEtudier I'environnement

* Proposer et vendre une recommandation merchandising
» Analyser les indicateurs de performance

« Maitriser les techniques d'implantation

Cible
Promoteurs,
Merchandisers,
Chefs de Secteurs

Pre-requis
Pas de pre-requis

Evaluation

Etude de cas |
Capsule d'évaluation
a froid

Tarif Intra-entreprise
2.000 a 3.000 €H



GRASS ROOTS Q

sales and marketing

Objectifs pédagogiques :

Faire monter en compétence les participants
en apportant une méthodologie de
préeparation de visite.

Améliorer leur efficacité commerciale en leur
donnant les outils et arguments permettant
de vendre une reco merch impactante et
adaptée aux problématiques des PDV

Pédagogie :

Pedagogie active et participative,
Formation opérationnelle qui privilégie les
études de cas et mises en situation réelles.
Des temps sont consacrés a 'analyse des
experiences menées par les participants



Programme de la formation ~ CRASSROOT>@

Formation 1 jour

’histoire du Merchandising

Les enjeux du merchandising

Le comportement d’achat des shoppers

Connaitre son environnement

Diagnostic Merchandising

Le cross merchandising

Préparation de visite

Engagements

Quiz d’évaluation des acquis
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Contacts :

Xavier Coq, Directeur Général
xavier.cog@grassroots.fr
06.71.94.49.05

Christine Clément-George, Responsable Formation
christine.clement-george@grassroots.fr
06.47.48.31.85

Leo Burnett
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